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¿QUÉ CALZADO DEBES EVITAR EN LA 
CONDUCCIÓN DE UN AUTOMÓVIL?
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Sólo la mitad de los vehículos recién comprados regresan 
para su servicio en agencia

•SimIndex reveló que entre mayor antigüedad es menor la posibilidad de que los 

autos regresen a la agencia para servicio.

Venta de Seminuevos cae por recuperación de cadena de 
suministro y abasto de semiconductores

•Pese a ello, la venta de seminuevos ya superó los niveles prepandemia. De acuerdo 
con el reporte, en 2019 se comercializaban en promedio 12.5 autos trimestrales por 

concesionario, un índice que para el primer trimestre de este año fue de 14.8 
unidades.

SÓLO LA MITAD DE LOS VEHÍCULOS RECIÉN 
COMPRADOS REGRESAN PARA SU SERVICIO 

EN AGENCIA

VENTA DE SEMINUEVOS CAE POR 
RECUPERACIÓN DE CADENA DE SUMINISTRO 

Y ABASTO DE SEMICONDUCTORES
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La inseguridad en las carreteras 
mexicanas crece en algunas partes 

hasta 123%
•La inseguridad en las carreteras de México es 
probablemente el foco rojo más grande en estos 

momentos.

LA INSEGURIDAD EN LAS CARRETERAS 
MEXICANAS CRECE EN ALGUNAS PARTES 

HASTA 123%
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UN PUENTE ENTRE TRADICIÓN Y 
DIGITALIZACIÓN: LA NUEVA CLASE E

OMODA & JAECOO PROPONEN OBJETIVO DE 
VENTAS 1.4 MILLONES DE UNIDADES ANUALES 

A NIVEL MUNDIAL EN 2030
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Un puente entre tradición y 
digitalización: la nueva Clase E

•La nueva Clase E: los puntos clave de un vistazo.

Omoda & Jaecoo proponen objetivo de 
ventas 1.4 millones de unidades 
anuales a nivel mundial en 2030

•Omoda representa un estilo juvenil, de espíritu libre 
y atrevido, mientras que Jaecoo se vuelve elegante, 

refinado y llamativo desde cualquier perspectiva.
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La foto de la liguilla 
del Clausura 2023
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TIP ROSHFRANS
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EL CUIDADO DE LAS HERRAMIENTAS DE TU TALLER


